I. Alapozas

Az alacsony ar
és az impotencia
kozotti osszefiigges

Az drengedmény vagy az alacsonyabb dr
fizikailag csokkenti a terméked vagy
a szolgaltatdsod hatékonysagat és potencidljat.

Az idedlis ar meghatarozasa nem csak a sajat talélésed
miatt fontos, hanem kihat a terméked vagy a szolgaltata-
sod eredményességére.

A kovetkezo torténetet az egyiptomi szarmazasu men-
toromtol, Menis Yousrytol hallottam. Az 6 édesapja volt az
els6 egyiptomi szarmazasu gyogyszerész Londonban. Egy-
szer egy beteggel olyan stadiumba értek, amikor mar sen-
ki és semmilyen gyogyszer nem tudott rajta segiteni. Ekkor
Menis édesapja azt mondta: ,Van még itt egy gyogyszer, ami
talan meg tudja gyogyitani. Annyit tudnia kell, hogy ez az
esszencia nem olcso, s6t, sokak szamdra megfizethetetlen.
Egyetlen szem 100 fontba keriil.” (Ez az ar abban az id6ben
kifejezetten magasnak szamitott, de a beteg csaladja szinte
mindig Osszeszedte ra a pénzt.

Ekkor az egyiptomi gyogyszerész elGvett a mellényzse-
bébol egy eziistszelencét, amibdl kivett egy szem gyogy-
szert, és egy kis vaszonkendébe csomagolva atadta azt.
Meghagyta, hogy a paciens elalvas el6tt, éhgyomorra vegye
be azt haromnegyed pohér hideg vizzel. Igy hat a gyogyszer
a legjobban. Aludja ki magat, és reggel maris érezni fogja a
hatasat.

Ez a modszer a betegek kétharmadan segitett. A gyogy-
szer valojaban placebo volt. Az emberek hite, illetve pozitiv
lelki beallitddasa hozta meg a gyogyulast.
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Menis szamonkérte az apjan, hogy miért téveszti meg
az embereket. Erre az apja igy felelt: ,Mdr nem maradt az
életben maraddshoz mds esélyiik. A tudomdny nem tud
ujabb alternativat nyujtani nekik a gyogyuldsra, igy csak a
hitiik maradt”. Az emberek kétharmadat meggyogyitotta a
hitiik és a meggy6z6désiik. Ha elarulta volna nekik, hogy
C-vitamin van a kapszulaban, és ha nem tarsult volna hoz-
74 ez az ,atadasi” ceremonia, illetve nem fizettette volna ki
mindenkivel a 100 fontot, az emberek NEM HITTEK VOL-
NA EL, HOGY ERTEKET KAPNAK, ES NEM HITTEK VOLNA
A GYOGYSZER HATEKONYSAGABAN. Ezek nélkiil nem
gyogyultak volna meg.

A torténet tanulsaga, hogy az arad hatassal van a
terméked hatékonysagara, értékére, megbecsiiltségére.
Az agy parhuzamot von: ha valami igazan hatékony vagy
nagyon értékes, akkor az nem lehet olcsé. Ez forditva is igaz:
ha olcson szolgaltatsz, nem hiszik el, hogy igazan jo vagy.
Oszintén! Megfogadod az ingyen tanacsot? Elarulom: NEM.
Tanacsad6i munkam soran az elsé iddszakban ezt a leckét
tanultam meg. A magas tanacsadoéi 6radijam nemcsak an-
nak koszonhetd, hogy egy egyiitt toltott nap vagy délutan
képes megtobbszorozni egy cég eredményeit, hanem van
egy mellékterméke is: a megbizdim pontrol pontra végre-
hajtjak és elvégzik, amit mondok. Megcsinaljak a hazi fel-
adatukat.

Van-e olyan idiéta, aki elmegy a csodadoktorhoz, aki-
nek kifizet egy rakat pénzt, és nem fogadja meg a tanacsait,
hanem tovabbra is kamillaval borogat, amit a szomszédasz-
szony javasolt — ingyen?

OSSZEFOGLALVA: a Te felelésséged, hogy ha a terméked
vagy a szolgdltatdsod profi, és valédi megoldadst jelent a piac
problémadjara, akkor az draidat az datlagosndl magasabbra
16dd be, és ezdltal fokozd a terméked hatékonysagdt és hasz-
nalhatésagat a piac szamdra! Az ar poziciondl.
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